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keskella voi sy6da
monipuolisesti

Asiakassuhde
syvenee mobiilissa

"Voikin sanoa,
etta salasanojen
aika on ohi. "

Signicat AS:n kehitysjohtaja
Janne Jutila

ovat laajoja, useista ilmidistd koostuvia ja hi-
taasti muuttuvia muutoksen kaaria. Sitran
Tulevaisuusbarometrin mukaan suomalai-
set tuntevat megatrendit laajasti, mutta nii-
den vaikutuksia omaan eldméaén ja toisaalta
omia vaikutusmahdollisuuksia niihin pide-
tddn melko vihaisind. Tulevaisuuskeskus-
telua on tarve kiyda laajasti myos ihmisten
arjen tasolla.

MEGATRENDIT EIVAT ole yllattivid, mutta
eldamme silti yllatysten, epdjatkuvuuksien ja

nostava tulevaisuus edellyttda paitsi roh-
keita tekoja, my0s ripauksen mielikuvitus-
ta. Meiddn on hankala motivoitua sellaises-
ta, mitd emme osaa kuvitella. Tulevaisuut-
ta rakennetaan ratkaisuilla, joita emme ole
vield kohdanneet. Heikot signaalit, kuten
alussa mainittu koiran olut, eivét ehka vie-
14 maailmaa muuta, mutta voivat avartaa
ajatteluamme ja avata mahdollisuuksien ik-
kunoita uusille innovaatioille. Heikoille sig-
naaleille kannattaa olla avoin, silla tulevai-
suudessa vain epdjatkuvuus on jatkuvaa.
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Electrobike tarjoaa asiakkailleen parasta palvelua kustannustehokkaasti.

tyopaikkoja Kouvolaan

Kouvolaan on perusteilla
sahkopyoratehdas. Se

on jarjestyksessaan koko
Suomen ensimmadinen, ja

Semn tyo].lls.tavan vaikutuk- ka sdddettdavan vastuksen avulla sy- - Oman linjaston ja tehtaan pe- tyksen sdhkopyorid kiyttiava yritys L .
sen arvioidaan tulevan ke pystytddn pitimadn halutullata- rustaminen sopii monella tapaa maksaa verojen sijaan vain rahoi- f5ahk0n keven_tavan

o 1la. TAmi hel itsi svket hi ol e htién leasing-k vaikutuksen ansiosta
olemaan merkittivi. solla. Tdma helpottaa paitsi syket- arvoihimme: olemme ympéristo- tusyhtion leasing-koron.

TEKSTI MAIJU KORHONEN
KUVA JOONA RAEVUORI

dahkopolkupyéra kasvat-
taa suosiotaan, eiki ih-
me. Sdhkoavustus helpot-
taa matkan tekoa erityises-
ti méakisilla alueilla, missé vastuk-
sen madra vaihtelee huomattavasti
pinnanmuotojen mukaan.

- Sdhkoavusteinen polkupyora
on kuin kuntopyora liikenteessa.
Erotuksena tavalliseen kuntopyo-
radn on se, ettd sihkéominaisuuden
ansiosta pyorailijd voi valita vastuk-
sen maadran itse. Vaikka vastuksen
sdatdisiihan minimilleen, aina tay-
tyy polkea. Polkematta pyora ei kul-

je mihinké&é&n, Electrobiken perus-
taja Jani Jokinen sanoo.

On harhaluulo, etteiko sdhkopyo-
rdily olisi liikuntaa laisinkaan.

- Viditdn, ettd se nimenomaan
on juuri sitd oikeaa liikuntaa, kos-

tddn seuraavia urheilijoita, myos
laihduttajia, koska sidhkon keven-
tdvan vaikutuksen ansiosta pyordi-
lija jaksaa tehdd pidempié lenkkeja
jandin ollen liikkeelle syntyy enem-
man toistoa, kertoo Electrobiken
toimitusjohtaja Juha Himaldinen.

Kotimaisin voimin eteenpdin
Vuonna 2009 perustettu Electrobike
on Suomen ensimmadinen ja vanhin
sdhkopyoriin erikoistunut yritys ja
perheyhtio. Télld hetkelld se toimii
Vantaalla, Tampereella ja Tallinnas-
sa. Neljas liike avautuu Ouluun 1.10.

- Ensi kevéddni aiomme laajen-
tua Kouvolaan, kun avaamme sin-
ne oman polkupyordtehtaan kon-
serniimme kuuluville Boostbiken
pyorille, Jokinen sanoo.

Yritys kokee Kouvolan olevan

sijainniltaan sopiva sen tarpeisiin,
koska paikkakunnalta on hyvét yh-
teydet joka suuntaan ja lisdksi se
on lahelld Helsinkid. Yritykselld on
myos jo ennestiin pientd luonnon-
laheistd liiketoimintaa Kouvolassa.

asioista kiinnostunut avoin yhtio,
joka haluaa vieda tuotekehitystdan
eteenpdin kotimaisin voimin. Ta-
voitteenamme on valmistaa tuot-
teet laadukkaasti 1dhelld asiakasta
siten, etti niiden valmistuksesta
ja kuljettamisesta aiheutuva hiili-
jalanjilki on mahdollisimman pie-
ni, Himéldinen sanoo.

Lisédksi pyorien valmistaminen
parantaa alueen tyo6llisyystilannet-
ta ja pitda tuotteiden hinnat koh-
tuullisina, koska pitkista kuljetus-
matkoista aiheutuvia kuluja ei tule.

- Kehitimme pyoérien huolto-
mahdollisuuksia rakentamalla omaa
huoltoverkostoa, Jokinen kertoo.

Edullinen tyésuhdepyodraetu
Ympéristoystavallisyyden, koti-
maisuuden ja pyorien kdyttomu-

kavuuden ohella Electrobikelle on
tarkead, ettd yhi useampi tyonan-
taja voi kannustaa tyontekijoitadn
tyomatkapyordilyn pariin. Tt var-
ten yritykselld on tarjota tyosuhde-
pyoréetu. Se tarkoittaa sitd, ettd yri-

- Pyoriily tuo vapautta, koska sil-
14 voi ajaa paikkoihin, joihin ei au-
tolla pddse. My0s parkkeeraaminen
on helpompaa, Himéldinen sanoo.

Talvipyoraily on yleistyméssa va-
hilumisten talvien ansiosta. Sdddet-
tava vastus mahdollistaa sen, ettd
pyordilija voi pukeutua lampimasti
ja unohtaa yldmadissa hikoilun.

- Erityisesti Oulussa ollaan kun-
nostauduttu talvipyorailyssad. Moni
on sanonut, ettd kun he kerran ovat
tutustuneet sahképyoraan, ei taval-
liseen pyorddn ole ollut enda paluu-
ta. Pyorailyn kustannustehokkuus
on aivan omaa luokkaansa autoi-
luun ndhden, Jokinen toteaa.

Sdahkopyorien vakuuttaminen on
helppoa ja edullista, silld vakuutuk-
set sisdltyvit kotivakuutukseen. Va-
kuutusten lisdksi autoilija maksaa

ahkopyoratehdas Iuo uusia

Fillarointi
kannattaa

pyérailija jaksaa tehda
pidempia lenkkeja.

Pyoraily on kestavampi
vaihtoehto autoilulle, eikd
siitd aiheudu vero- tai
polttoainekustannuksia.

Pydrien valmistaminen
kotimaassa parantaa maan
tyollisyystilannetta.

myos verot ja bensat, mista pyorai-
lijan ei tarvitse huolehtia.

- Eldménlaatu nousee huomatta-
vasti, kun ostaa sahképyoran. Pyo-
rdily haastaa aistit kuulosta hajuun,
kasvattaa kuntoa ja on ekologinen
valinta, Himéldinen summaa.
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Aurinkosahkojarjestelma

saastaa luontoa ja kukkaroa

Itse tuotettu sahko on
ekologista, taloudellista
seka turvallista. Alykis
aurinkosahkojarjestelma
optimoi sahkon kayttod
ja sddstda seka ymparis-
toa ettd kukkaroa.

TEKSTI MARJA HAKOLA
KUVA AURINKOINSINOORIT OY

urinkoinsin6érit Oy:n
toimitusjohtaja Thomas
Lindner eldi niin kuin
opettaa: omakotitalon
katolla on aurinkopaneeleja. Au-
totallista 10ytyy jarjestelmén ydin,
vaihtosuuntaaja eli invertteri.

- Aurinkosdhkdojarjestelmén han-
kinta oniso ja tarked paatos, sitd voi-
si verrata vaikka salaojitusurakkaan.
Se on tulevaisuuteen vaikuttavain-
vestointi, joka nostaa talon arvoa.

Aurinkosédhkojirjestelmd voi
Lindnerin mukaan kestai jopa yli
30 vuotta. Se edellyttda kuitenkin,
ettd jarjestelmadn komponentit ovat
korkealaatuiset ja etti asentajaksi
valitaan yritys, joka tuntee aurin-
kosdhkon ja jolla on kokemusta jir-
jestelmien suunnittelusta ja asen-
nuksesta.

Aurinkoinsingorit on maahan-
tuontiyritys, joka panostaa edus-
tamiensa tuotteiden laatuun ja hy-
vain asiakaspalveluun. Vuonna
2009 perustettu yritys tarjoaa yksi-
16llistd neuvontaa ja hoitaa huolto-
jatakuuasiat ripedsti ja joustavasti.

- Olemme saksalaisen SMA Solar
Technologyn virallinen yhteisty6-
kumppani Suomessa. SMA on ollut
edelldkavija aurinkosahkon alalla
jo yli 40 vuotta, ja yritys on Euroo-
pan suurin invertterien valmistaja.

Aurinkoinsinddrien kautta kulut-
tajat saavat SMA:n tuotteille pitkét
takuuajat ja toimivaa palvelua.

Tankki tayteen siahkoa
Aurinkosdhkojarjestelméan ansios-
ta omakotitalosta on muodostunut
padstottoméan sahkon tuottaja. Kun
jarjestelmadn lisataan dlykkaita rat-
kaisujajalaitteita, voidaan itse tuo-
tetun sihkon kayttoa optimoida ja
ohjata haluttuun paikkaan ja aikaan.
- Aurinkosdhkoa kannattaa tuot-
taa ensisijaisesti omaan kdyttoon.
Ylimairdinen sdhko voidaan varas-
toida erilaisiin akkuratkaisuihin, tai
sitd voi my0s myyda verkkoon, mut-
ta se ei ole kovin taloudellista.
SMA:n aurinkosidhkojirjestel-
madn on mahdollista liittda dlykas
latauslaite, SMA EW Charger, jolla
sdhkodauto saadaan ladattua mah-

dollisimman suurella aurinkosih-
kon osuudella. Ratkaisu tarjoaa eri-
laisia latausvaihtoehtoja: pikala-
tauksen, madrdaikalatauksen ja en-
nusteeseen perustuvan latauksen.
- Kun on kiire, valitaan pikala-
taus, jolloin laite toimii maksimi-
teholla, kdyttden lataukseen joko
aurinkovoimaa tai sihkoa verkos-
ta. Madrdaikalatauksessa laite kdyt-
tdd vain itse tuotettua aurinkosih-
ko4 ja on siten pddstoton ja edulli-
nen. Ennusteeseen perustuvassala-
tauksessa laitteeseen ohjelmoidaan
haluttu liikkeelleldhtoaika ja halut-
tu latauksen mair4, ja laite hoitaa
latauksen sen mukaisesti.
Latausta voi kitevisti ohjata ja
sen etenemistd seurata puhelimeen
tai tietokoneeseen ladattavalla SMA
Energy App -sovelluksella.
Suomen autokanta sdhkoistyy
kovaa vauhtia. Onarvioitu, ettd vuo-
teen 2030 mennessi maassamime
olisi jopa neljannesmiljoona sih-
koautoa.
- Jos haluaa tankata autonsa sdh-
kolla, kannattaa sen olla itse tuotet-
tua aurinkosdhkod, Lindner sanoo.

WWW.AURINKOINSINOORIT.FI
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Alykis aurinkosidhkéjirjestelmi optimoi itse tuotetun sihkén kiyttoa.
Esimerkiksi sahkdauton latausta voi ohjata katevasti sovelluksen avulla.

v

X g7l (N

Y

rq® >t ~I'§

,4:".'.’3;—i M

Stiman Raija Kdmadrdinen rohkaisee yrityksid ja organisaatioita etsimdan tuekseen osaavia ammattilaisia,
silld pienikin apu voi olla kddnteentekevad, kun se tulee osaavalta taholta.

Konkari koutsaa taas

Yritysjohtamisen koulu-
tus- ja konsulttitoimisto
Stimassa laitetaan pitka
kokemus likoon, jotta
toiset voisivat menestya.

TEKSTI NINA SARELL
KUVA EINO ANSIO

rittdja Raija Kdmardisen
seurassa on hauskaa.
Sympaattinen opettaja,
kouluttaja ja konsultti
kéaarii tarkat havaintonsa elamasti
dlykkadseen jalampimdan huumo-
riin. Ajatus siita, ettd vain viisi vuot-
ta sitten 1a4kéri arvioi hianet pysy-
viasti tyokyvyttomaiksi, on tiysin
kasittdimaton. Sitd se oli myos Ka-

mardisen mielestd; pikkuaivoin-
farkti oli vaurioittanut puhetta ja
liikuntakykyd, mutta sairaseldke
ei ollut hinelle vaihtoehto.

- Kun 133kari sanoi, ettd tyoela-
main palaaminen ei ollut realisti-
nen asia, ensimmadinen ajatukseni
oli, ettd tdima homma katsotaan.
Tarvitsin laajan kattauksen mo-
niammatillista kuntoutusta. Tein

sinnikkaasti toitd, ja valilla moti-
vaatio oli koetuksella. Kun taiste-
lin menetettyd toimintakykyéni ta-
kaisin, ammattilaisten tuki auttoi
kaantamaan taistelun voitoksi.
Tdnd pdivind mikdidn Kamardi-
sen olemuksessa tai ulosannissa ei
anna viitteitd infarktista. Tyoky-
ky palautui, ja monessa liemessa
keitetty konkari palvelee asiakkai-
taan ilolla ja vankalla kokemuksel-
la. Hén seldtti toivottoman tilanteen
- kenties siksi, ettd hdnen elaméan-
tehtdvdndin on muuttaa mahdoton
mahdolliseksi. Kdmérdisen yritys,
Stima, tekee yrityksille, yhteisoil-
le ja organisaatioille sitd, mitd mo-
niammatillinen kuntoutustiimi te-
keeihmiselle. Asiakaspalvelun, pal-
velumuotoilun, tuotteistamisen ja
markkinointiviestinndn koulutus-
ten lisdksi Stimassa sparrataan yri-
tyksid, annetaan viranomaisneu-
vontaa ja tehddén sisdllontuotan-
toa, kielenhuoltoa seki oikolukua.

Opetustoista yrittajaksi

Kamardisen oma asiantuntemus on
keritty pitkdn uran varrella muun
muassa finanssi- ja myyntialalta,
markkinoinnista, opetus- ja koulu-
tustehtivisti seki yritysmaailmas-
ta. Koulutukseltaan hin on hallin-
totieteiden maisteri ja kauppatie-
teiden kandidaatti. Stima startta-
si vuonna 2013, kun Kdmaériinen
heittdytyi taysipdivaiseksi yritta-
jaksi opetustoistd. Myohemmin
mukaan yritykseen 1ahti myods hé-
nen tyttdrensi Inka Kamaérdinen,
jonka ydinosaamista ovat tekstin-
tuotanto- ja kielenhuoltopalvelut.

Joskus pienikin
ulkopuolinen apu
voi olla erittdin
ratkaisevaa.

- Stiman vahvuus on se, ettd
olemme olleet niin monessa mu-
kana. Olemme pieni ja ketterd yri-
tys, mutta pystymme tarjoamaan
hyvin kokonaisvaltaista tukea. Yri-
tysasiakkaiden kohdalla mietin aina
paitsi kokonaisuutta, my0s sen osia
ja pienid yksityiskohtia, joille arjes-
sa helposti sokeudutaan.

Toimiva yhteistyo auttaa
vaikeuksista voittoon
Kéamaérdinen toteaa, etta liikunta- ja
puhekyvyn menettidneen potilaan
kuntouttamisessa toimintakykyi-
seksi on yllattdvan paljon saman-
kaltaisia piirteitd kuin hyvassa yri-
tysvalmennuksessa.

- Todella monissa yrityksissd ja
organisaatioissa yritetddn tehda
itse sellaisiakin asioita, joihin ei
valttdmatta ole asiantuntemusta.
Pienikin ulkopuolinen apu voi ol-
la ndissa tilanteissa erittdin ratkai-
sevaa. Jos minun olisi pitdnyt kun-
toutua yksin, en olisi onnistunut.
Kun olin itse umpikujassa, minua
kannateltiin siihen pisteeseen, jos-
sa pystyin taas jatkamaan tyotdni.
Se todella kosketti. Samankaltai-
sen kokemuksen haluaisin vilit-
tdd myos omille asiakkailleni.
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Electrical Expert auttaa seka tuulivoimayhti6ita ettd muita uusiutuvaa energiaa tuottavia
yhtioita ja sdhkoverkkoyhti6ita niiden rakennus- ja saneeraushankkeissa.

Uusiutuva energia
valtaa markkinaa

Suomessa on kaynnissa enndtysmddrd uusiutuvan energian
hankkeita. Electrical Expert Oy auttaa niita toteuttavia yhtioita
loytamadan kustannustehokkaita ja toteutuskelpoisia ratkaisuja.

TEKSTI MARJA HAKOLA KUVA VIA RAMSTEN

uulivoimaa, vesivoimaa, maaldm-
po4d, bioenergiaa, aurinkosdhkoa:
suomalaista energiantuotantoa
rakennetaan yhd ympaéristoysta-
vallisemmadksi ja padstottomaiksi. Esimer-
kiksi tuulivoimakapasiteettia odotetaan
vuonna 2021 valmistuvan ennétyksellinen
maard, 1dhes 1 000 megawattia.
Hallitusohjelman tavoitteena on hiili-
neutraali Suomi vuoteen 2035 mennessa,
mika edellyttidi padstovahennyksii kaikilla
sektoreilla. Pyrkimyksend on muun muassa
ldhes paastoton sahkon- jalammontuotan-
to 2030-luvun loppuun mennessa.
Electrical Expert on asiantuntijayritys,
joka auttaa sekd tuulivoimayhtioita ettd
muita uusiutuvaa energiaa tuottavia yhtioi-
td ja sahkoverkkoyhtiditd niiden rakennus-
ja saneeraushankkeissa.

Painopiste uusiutuvassa energiassa
Sopii hyvin kuvaan, etti yrityksen toimitilat
I6ytyvit Vantaan Virtatalosta. Suuren raken-
nuksen katolla on mittava aurinkovoimala,
ja muu sdhko tulee tuulivoimasta.

- Oikea paikka uusiutuvan energian pal-
veluyhtiolle, toteaa yrityksen perustaja
Tommi Hietala.

Vaikka Electrical Expert on nuori yritys,
on sen tyontekijoilla monipuolista osaa-
mista ja kokemusta energia- ja sdhkoalal-
ta. Hietala on tyoskennellyt pitkddn sahko-
verkkojen rakentamisen ja tuulivoiman pa-
rissa. Kokemusta l0ytyy myos ydinvoimas-
ta sekd kaasu- ja hiilivoimaloista.

Nyt painopiste on uusiutuvan energian
puolella. Konsultointi- ja projektinhallinta-
palveluita tarjoava yritys on mukana useis-
sa suurjannite-, verkonrakennus-, aurinko-
ja tuulivoimahankkeissa. My0s sahkoener-
gian varastohankkeet uusiutuvan energian
yhteydessd ovat tulleet tutuiksi.

- Hankkeen alussa mééritellddn yhdessa
kunkin asiakkaan tarpeet, minkd jilkeen yri-
tys hoitaa suunnittelun, toteutuksen, kilpai-
lutuksen ja valvonnan alusta loppuun asti
asiakkaan puolesta. Asiakas puolestaan voi

keskittyd tdysin omaan ydinliiketoimintaan-
sa tai osallistua projektiin haluamallaan ta-
valla, Hietala toteaa.

Monipuolinen palvelupaletti
Electrical Expert auttaa asiakkaitaan erilais-
ten projektien suunnittelussa ja rakennut-
tamisessa. Yrityksen palveluihin lukeutuu
muun muassa voimajohtohankkeet, sih-
koverkkoon liittyminen, sihkdéasemien ja
muuntamoiden saneeraukset ja rakentami-
set seka erilaiset lupaprosessit.

Esimerkiksi uuden voimajohdon suunnit-
telu ja rakentaminen on monivaiheinen pro-
sessi, jossa taloudellisten ja teknisten seik-
kojen lisdksi on otettava huomioon maan-
kaytto ja ympdriston vaatimukset.

- Voimajohtohankkeisiin liittyy muun
muassa esi- ja yleissuunnittelua, maanomis-
tajien kuulemista, johtoreittien suunnitte-
lua ja pylvispaikkojen méadrittdmistd. Nai-
hin kaikkiin vaiheisiin voimme tarjota osaa-
vaa apuamme, Hietala kertoo.

- Toimimme ldhelld tilaajaa, mikd antaa
meille mahdollisuuden toimia joustavastija
nopeasti. Pyrimme 16ytdmé&an asiakkaalle ai-
na parhaiten toimivat ja kustannustehokkaat
laitteet ja ratkaisut. Meiddn avullamme asia-
kas voi sddstdd 5-10 prosenttia hankkeen ko-
konaiskustannuksista, jatkaa Hietala.

Yritys on mukana projekteissa eri puo-
lella Suomea. Uusiutuvan energian puolel-
la on kdynnissd hankkeita muutamasta me-
gawatista yli tuhanteen megawattiin. Verk-
koyhtiopuolella on télla hetkelld tyon alla
110 kilovoltin voimajohtohanke sek 110 ki-
lovoltin johtot6iden urakoitsija- ja tydmaa-
valvonta sekd HSEQ-tehtdvia.

Vuoden 2021 aikana Electrical Expertin
tavoitteena on laajentaa toimintaansa mydés
esimerkiksi kylméatekniikan puolelle.

- Uusiutuvalla energialla tuotettua kylmaa
tulemme tarvitsemaan tulevaisuudessa yha
enemman, ja ndissd asioissa voimme auttaa
asiakkaitamme. Kylmasta saatu 1lampo pitdaa
ottaa talteen ja kokonaisenergiatehokkuutta
parantaa nykyisestd, Hietala toteaa.
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Myos kiireen
keskella voi syoda
monipuolisesti

Ei kaloreiden laskemista, kaupassakaynteja, kokkailua ja tiskaa-
mista arjen kiireissa. Sen sijaan jadkaappi taynnd maukkaita
aterioita. Growfit on tuonut Suomeen uuden tavan syoda hyvin.

TEKSTI HELEN PARTTI KUVA MIKKO SUUTARINEN

dyttdjakokemukset puhuvat puo-

lestaan. Ladkéri tekee pitkaa pai-

vaa, eika ehdi laittaa itselleen

ruokaa. llman laadukasta ravin-
toa tyoteho laskee. Urheilija treenaa sddn-
nollisesti ja saa personal traineriltaan seik-
kaperiiset ohjeet ruokavaliosta, joka tukee
urheilusuorituksia. Pitdisi vain kdyda kau-
pan kautta ja valmistaa ruoka itse. Laihdut-
taja ja kasvisruokailija puolestaan pohtivat,
miten laskea kalorien, hiilihydraattien, pro-
teiinien, rasvojen ja kuitujen maarda. Mika
ateria sisdltdd mitakin?

Kaikki haluavat syoda terveellisesti, mut-
ta tavoitteiden tielld on isoja esteita: ajan-
kaytto ja tiedon puute.

Denys Moskalenko ja
Stanislav Kuzmin tunnis-
tivat ongelman. He olivat
urheilijamenneisyydes-
sdan tottuneet arvosta-
maan puntaroitua ruo-
kailuohjelmaa, koska ur-
heilija ei parjaa huonolla
ruoalla. Mistd 10ytyisi sel-
lainen palvelu, joka tar-
joaisi erilaisiin tarpeisiin
suunnitellun, maittavan ateriakokonaisuu-
den, jonka voisi tilata suoraan kotiovelle?

- Etsimme palvelua Suomesta, mutta em-
me l6ytaneet, ja siksi perustimme Growfitin.
Samantyyppisia palveluja 10ytyy Kiinasta,
Yhdysvalloista ja Vendjiltd, mutta ei Suo-
mesta, toimitusjohtaja Moskalenko kertoo.

Yritys on toiminut Helsingissd vuoden
verran, ja ateriat ovat tehneet kauppansa.
Tavoitteena on kasvattaa toimintaa Suomes-
sajamyohemmin laajemmin Pohjoismaissa.

Ruokailuohjelmia eri tarpeisiin
Growfitin ateriat valmistuvat kasityona hel-
sinkildisessd suurkeittitssa. Sielld ne paka-

Moni ei tied3,
mita tarvitsee
syoddkseen
terveellisesti.

taan rasioihin, jotka on merkitty pdivaryt-
min mukaan numeroilla 1-5. Asiakkaan ti-
laama ateriakokonaisuus pakataan paperi-
kassiin, ja kuriiri toimittaa ldhetyksen ovelle.

Asiakas voi tilata ruoan yhdeksi tai vii-
deksi tai jopa 20 paiviksi. Palvelu vihentda
rutkasti pdivittdisid, aikaa vievid askareita.
Ei tarvitse laatia ruokalistoja, kdydd kaupas-
sa ja seisoa sormi suussa hyllyn edessa. Ei
raskaiden kassien raahaamista kotiin ja pi-
kaista ruoanlaittoa, ei tiskaamista. Sen si-
jaan monipuolisia aterioita aamusta iltaan.

Growfitin kuuden eri ruokailuohjelman
avulla voi pudottaa painoa, kasvattaa lihas-
massaa, syoda kasvisruokaa tai noudattaa
vaikkapa ketodieettid.
Kokit laskevat grammal-
leen kunkin ateriakoko-
naisuuden osatekijit.

- Monet eivit tieda,
mitd he tarvitsevat syo-
dédkseen terveellisesti.
Me tarjoamme kokonais-
valtaisen ratkaisun, em-
me irrallisia palasia. Pal-
velumme avulla voi sdds-
tad aikaa ja eldd terveel-
listd eldmaa, osakas Kuzmin sanoo.

Growfit lanseeraa syksylld mobiilisovel-
luksen, jonka avulla asiakas saa lisdi vaih-
toehtoja sopivan ateriapaketin koostami-
seen. Yrittdjdkaksikko kehittdd myds pak-
kausrasioiden kierrétysta ja ekologisuutta.

Jatkuvan kehittdmisen alla ovat myos re-
septit. Herkulliset ateriat muistuttavat mau-
Itaan kotiruokaa, jonka merkitys korostuu,
kun palvelua kayttaa pitkdan. Huolellises-
ti valmistetun, valmiin ruoan nauttiminen
on kuin palkinto keskella hektisti arkea ja
tyytyvdisyyden takaa herkullinen tuoksu.

WWW.GROWFIT.FI
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Growfitin osakas Stanislav Kuzmin ja toimitusjohtaja Denys Moskalenko tarjoavat arjen
kiireisiin fiksua, terveellista seka herkullista ruokaa ammattilaisen otteella.
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BidGate Oy:n toimitusjohtaja Harri Malkamaki kertoo, etta vaarin mitoitetut liittymat aiheuttavat keskimaarin noin 30 prosentin lisakulun matkapuhelinliittymiin kuukausittain.

Eroon turhista
littymakuluista

Kayttamattomid matkapuhelinliittymié hi]littijmiéi roaming—kustannuksia

Matkapuhelinliittymien kilpailutus- ja optimointipalvelu saastaa kuukau51—
tasolla yrityksille aikaa, vaivaa ja rahaa.

TEKSTI MARI KORHONEN KUVA SUVI LAINE

atkapuhelinliitty-

mien monenkirja-

villa markkinoilla

optimaalisten liitty-
masopimusten valinta ja ylldapitdmi-
nen voivat olla hankala ja aikaa vie-
va prosessi, eiki ajantasaista hallin-
tajirjestelmdd valttamatta ole kay-
tossa. Ajasta jilkeen jadneiden liitty-
masopimusten aiheuttamat lisdkus-
tannukset ovat monelle yritykselle
jajulkishallinnon toimijalle ylldtys.
- Olemme jo 12 vuoden ajan eri-
koistuneet tietoliikennekonsultoin-
tiin ja optimoineet asiakkaidemme
teleoperaattoripalveluita. Toimin-
tamme on osoittautunut yrityksille
kannattavaksi, silld vadrin mitoite-
tut ja kdyttdmattomat liittymat ai-

heuttavat yrityksille keskimédérin
noin 30 prosentin lisdkulun mat-
kapubhelinliittymiin kuukausittain,
BidGate Oy:n toimitusjohtaja Harri
Malkamiki herittelee.

Hyvastit Exceleille

Tietoliikennekonsultointiin eri-
koistunut BidGate Oy sidstaai asi-
akasyritystensd aikaa ja rahaa kil-
pailuttamalla teleoperaattoripalve-
luita ja optimoimalla matkapuhe-
lin- jalaajakaistaliittymid asiakkai-
densa puolesta. Hiljattain yhti6 on
julkaissut liittymien sddnnolliseen
optimointiin sekd kustannusten ja
kiyton seurantaan kiyttajaystaval-
lisen verkkopalvelun. Ensimmdisen
optimoinnin yhteydessa saavute-

taan usein jopa 30-40 prosentin
kustannussadstot. Yhtion taustalla
olevan Malkamden vuosikymmen-
ten kokemus teleoperaattorialalta
on antanut vankan perustan palve-
lun kehittdmiselle.

- Yritysten matkapuhelinliitty-
mien kdyton seuranta ja ajan tasalla
pitiminen tuottaa jatkuvaa ylimaa-
raistd tyotd. Kehittimamme palve-
lu vastaa tdhédn haasteeseen pitkal-
le viedylld automaatiolla, Exceleil-
le voi heittda hyvistit. Alykkait al-
goritmit pitdvat huolen yrityksen
matkapuhelinliittymikannasta
kuukausittain, Malkamaéki kertoo.

Verkkopalvelu tekee asiakkaalle
kuukausikohtaiset ehdotukset liit-
tymédoptimoinnista kdyttdjakohtai-

sesti analysoidun datan perusteella.

- Palvelu laskee yrityksen sopi-
mushinnoittelun ja kdytossi ole-
vien liittymétyyppien perusteella
optimaalisen kokoonpanon liitty-
mille. Samalla se laskee my0s opti-
moinnilla saavutettavat kustannus-
saastot, esittelee Malkamaki.

Palvelun tarjoama markkinaver-
tailu tekee mahdollisen liittyméso-
pimuksen vaihtamisen helpoksi so-
pimuskauden paatyttya.

- Palvelu auttaa kilpailuttamaan
liittymaét kdytossd olevan datan pe-
rusteella hyvissi ajoin ennen sopi-
muskauden padttymistd. Ndin var-
mistetaan, ettd yritykselld on jatku-
vasti liittymissddn markkinoiden
parhaat hinnat, Malkamaki toteaa.

Optimoitu hinnoittelu
Optimointipalvelun hinnoittelu-
malli takaa, ettei matkapuhelinliit-
tymistd saavutettu kustannushyo-
ty valu BidGate-palvelun kuluihin.
- Olemme téysin teleoperaattori-
palveluntarjoajista riippumaton toi-
mija, ja edustamme ainoastaan asi-
akkaitamme. N&in ollen liittymien
kilpailutus ei nakerra omaa tulos-
tamme, ja olemme voineet pitda
palvelun kdyttdjillemme kannatta-
vana. Optimointipalvelun hinnoit-
telu skaalautuu asiakkaan liittyma-
madrdn mukaan. Kuukausittainen
laskutuksemme on noin euro liitty-
mai kohden, Malkamaki kertoo ja
rohkaisee sddstiméain teleoperaat-
torikustannuksissa jo tdndin.

Automatisoitu
BidGate tuo
selvaa sadastoad

KUSTANNUSSAASTOJEN
MAKSIMOINTI

Automatisoitu liittymien
optimointi varmistaa, etta
jokainen puhelinliittymad on
optimoitu kdyttotarpeen
mukaan. Automatisoitu
prosessi sddstda eurojen
lisdksi henkiloston aikaa.

KAYTON SEURANTA

Kuukausittainen liittymien
kayton seuranta ja analyysi
varmistavat, ettei matka-
puhelinliittymien yli- tai
alikdytto aiheuta yritykselle
lisakustannuksia.

KUSTANNUSTEN
HALLINTA

Automaattinen seuranta
tarkistaa laskutusvirheet.
Sopimuskauden paatyttya
palvelu kilpailuttaa parhaat
hinnat yrityksen tarpeisiin.
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Helpon kotiruoan
verkkokauppa
mullistaa arjen

Sujuvan arjen arvostus on kasvanut Suomessa.
Nyt suosiossa ovat vaivattomuus ja valmiit kotiruoat,
mika vauhdittaa kotiruoan verkkokaupan kasvua.

TEKSTI SANNA HALONEN KUVA LOTTA KANKAANPAA

otona kokkaamisen suo-
sio viheni ja valmiiden
ruokien kysyntd kasvoi
20 prosenttia edellis-
vuoteen nihden huhti-kesdkuus-
sa. Kun paivat ovat aikataulutet-
tuja toiden, opiskelun tai harras-
tusten my6td, kotona vietetty aika
halutaan kdyttda palautumiseen ja
perheen kanssa yhdessdoloon. Va-
paa-ajan arvostuksen lisdantyessa
kaupassakdynti ja ruoanlaitto ndh-
ddan yha useammassa perheessia
vaivana ja aikasyoppona. Tavalli-
sen kotiruoan arvostuksen lisdan-
nyttyd on moni siirtynyt ruoan
verkkokauppaan. Muutos kiihdyt-
tad Feelia Ruokakaupan suosiota.

Kuumennusta vaille valmis
Ainutlaatuinen Jyviaskyldn yli-
opistossa alkunsa saanut konsep-
ti on mullistanut suomalaisten ar-
jen. Feelia Ruokakaupan kotiruoan

verkkokauppa tuo suomalaisko-
teihin kotimaisista raaka-aineista
valmistetut kotiruoka-ateriat, jot-
ka toimitetaan kuumennusta vail-
le valmiina ja valmistuvat jopa alle
kymmenessi minuutissa. Palvelu
mahdollistaa sen, etti kotona on ai-
na kotiruokaa valmiina ilman kau-
passa kiyntid ja kokkausta - moni-
puolisesta ravinnosta tinkimatta.

- Kun koko viikon ruoat tuodaan
valmiina kotiin ja ruoka on muu-
tamassa minuutissa valmista, va-
pautuu aikaa muuhun. Palvelum-
me on muuttanut kotiruokailuja
merkittdvasti, ja haluammekin ol-
lahelpottamassa suomalaisten ruo-
kailuja ympari maan - myos syrja-
seuduilla. Arvostus sadstyvaa va-
paa-aikaa kohtaan nikyykin sel-
kedsti kotiruoan verkkokaupan
rdjadhdysmaiisena kasvuna: reilus-
sa vuodessa olemme toimittaneet
jo ldhes kolme miljoonaa annosta
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Feelia Ruokakaupan kehityspaallikké Josefiina Lahti kertoo, ettd kotiruoan verkkokaupan suosion kasvua
vauhdittaa suomalaisten arvostus tavallista ruokaa ja sujuvaa arkea kohtaan.

suomalaiskoteihin, kehityspaallik-
ko Josefiina Lahti iloitsee.

Monipuolista saastoa

Paiviin vapautuvat tunnit ja ruo-
kakuluista syntyvat sadstot ajavat
suomalaisia ruoan verkkokaupan
pariin. Perinteisesti ruoan verkko-
kaupassa ruokatarvikkeet toimite-
taan asiakkaan kotiovelle, mutta
ruoka tulee kuitenkin kokata itse.
Kun ruoat puolestaan toimitetaan
valmiina, sdistyy aikaa kaupassa-
kdynnin lisdksi myos ruoan laitol-

ta jopa tunteja viikossa.
Ajansdaston lisdksi viikon ruo-
kaostosten tilaaminen verkkokau-
pasta kotiovelle auttaa my0s sddsta-
main ruokakuluissa, kun heriteos-
tot jadvat vihemmalle. Valmiit ko-
tiruoat voivat tuoda sddstoa myos
annoshintaan. Feelia Ruokakaupan
annoshinnat ldhtevat 78 sentistd, jo-
ten ne tulevat edullisemmaksi kuin
kotiin tilattu pizza. Keskimadrin yk-
si henkil6 sy6 12,50 eurolla koko vii-
kon péivélliset ja valmiiksi kootussa
Feelia Perheboksissa neljan hengen

perhe saa viikon ruoat 52 eurolla.

Ruoan verkkokauppa on ottanut
reippaan kasvuloikan viimeisen
kahden vuoden aikana. Kuluttaja-
kayttadytymisen muutoksen lisdksi
kasvua vauhdittavat useat trendit
kuten digitalisaatio, kotimaisuu-
den ja vastuullisuuden arvostus
sekd lisddntynyt kiire. Yha useam-
pisuomalainen ostaa ainakin osan
ruoastaan verkosta ja kiireen yha
lisddntyessi kuluttajat ovat siirty-
neet kuluttamaan palveluita, jois-
sa vaivattomuus korostuu.
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All Those Perspectivesin perustaja Barbro Teir kirjoitti eksistentiaalista
johtamisvalmennusta kasittelevan Mika on tarkoitus? -teoksen.

Hyva johtaja osaa toimia
luottamuksen rakentajana

Kun tyoelaman globaalin
rakennemuutoksen
myota tydajan ja -paikan
merkitys alkaa vdheta,
johtajan kyky motivoida
ja rakentaa luottamusta
tyontekijoihin korostuu.

TEKSTI TUOMAS I. LEHTONEN
KUVA SANNI HIRVONEN

tatyoskentely lisdd tyon-
tekijan vapauttaja havit-
tda monilla aloilla tyo-
ajan merkityksen. Ty6n-
tekijoiden suoriutumista aletaan ar-
vioida yhd enemman tydstd synty-
neen laadullisen jaméarallisen tuo-
toksen perusteella, kertoo All Tho-
se Perspectives Oy Ab:n perustaja
ja johtamiskouluttaja Barbro Teir.
Useimmille tyontekijoille muutos
on mieleinen, mutta monet johtajat
kaipaavat menneeseen. Johtaako ta-
maé yhteentérmayksiin tyopaikoilla?
Ei vélttdmaitta. Perinteisestd kont-
rolloivasta johtamisesta voidaan
luopua, kun tyontekijan ja tydnan-
tajan vililla vallitsee luottamus.
- Luottamuksen rakentamisessa
eksistentiaalinen johtamisfilosofia

voi auttaa. Se ndkee ihmisen ko-
konaisuutena, jonka toimintaan ja
valintoihin vaikuttavat monet asiat.
Tyon ja vapaa-ajan tapahtumat ei-
vét voi olla vaikuttamatta toisiinsa.
Esimiehen taytyy oppia tuntemaan
alaisensa kokonaisvaltaisesti. Se on
lahtokohta ja edellytys luottamus-
suhteen syntymiselle, Teir sanoo.

Kuuntelemisen merkitys
Teir jarjestdd esimiehille ja johta-
jille eksistentiaaliseen ndakemyk-
seen perustuvia yksilo- ja ryhma-
valmennuksia. Tavoitteena on sy-
ventdd valmennettavien tyosken-
telymotivaatiota, parantaa tyossa-
jaksamista ja lisidtd heidan kykyaan
ymmartdd ja johtaa erilaisia ihmisia.

- Aina esimiehet eivit valttdmat-
td osaa aidosti kuunnella ja kysya.
Valmennuksessa kehitetddn juu-
ri nditd taitoja. Mitkd ovat tyonte-
kijan kannalta tdrkeitd arvoja ty0s-
sd? Miksi hédn toimii tietylla taval-
la? Kun esimies ymmartda tyonteki-
joiden tunteet ja yksilolliset motii-
vit, hdnen on helpompi 16ytaa tavat
motivoida jarakentaa luottamusta.

Teir aloittaa valmennukset kar-
toittamalla toimintatapoja Narrati-
ve Big Five -analyysin avulla. Kar-
toitus antaa kuvan ihmisen persoo-
nallisuudesta ja tavoista toimia eri-
laisissa tyGtehtavissa.

- Tavoitteena on selvittdd, min-
kélaisiin tyotehtdviin henkilon per-
soonallisuus parhaiten soveltuu.
Tiedon avullajohtamista voi sddtaa
toimivammaksi. Tulokset ovat 1dh-
tokohta koko valmennusprosessille.

Kirja avaa valmennusta
Teiriltd valmistui viime vuonna ek-
sistentiaalista johtamisvalmennusta
kisitteleva Mika on tarkoitus? -teos.
Kirjassa hidn avaa fiktiivisten hen-
kilohahmojen ja kaunokirjallisen
kerronnan avulla valmennuksen
holistista luonnetta, ajatusmaail-
maa jamahdollisuuksia. Teos sisél-
tyy valmennuspaketteihin ja sen voi
ostaa Adlibris-verkkokirjakaupasta.

- Kirjassa esiintyva valmentaja ja
hénen asiakkaansa ovat kuvitteel-
lisia, mutta eksistentiaalista maail-
mankatsomusta ja metodeja kisi-
tellddn todenmukaisesti.

Teir on valmistunut Helsingin
yliopistosta sosiologiksi ja tehnyt
35-vuotisen tyouran media-alalla
muun muassa toimituspéallikkona,
paatoimittajana, toimitusjohtajana
jatoiminut jasenend useiden yritys-
ten hallituksissa. Hdn on valmistu-
nut sertifioiduksi eksistentiaalisek-
si valmentajaksi tukholmalaisesta
Existentiellt Forumista.

PERSPECTIVES.FI
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Toimitusjohtaja Auli Miettinen lupaa takuun: jos rekrytoidun henkilén
tyésuhde paattyy alkuun, uusi tyontekija etsitaan ilman eri korvausta.

Sopivin tyontek

ija voi

loytya

yvllattavastakin paikasta

JOBO Rekrytointi rakentaa pitkdjanteista yhteistyota
asiantuntemuksen, inhimillisyyden ja suorahaun
varaan, jotta sen asiakkaat loytaisivat parhaita osaajia.

TEKSTI MARJA PUUSTINEN

yontekijan valinta eimen-

nyt nappiin. Tyonhakuil-

moitus ei tuottanut yh-

tdan hakijaa. Hakijoita
oli kymmenid, mutta heissi ei ol-
lut yhtdan sopivaa. Naméa kokemuk-
set saavat yhd useamman organisaa-
tion kddntymaan rekrytoinnin am-
mattilaisten puoleen.

- Se sopivin tyontekijd saattaa
loytya yllattavasta paikasta. Siksi
kaytamme suorahakua eli headhun-
tingia kaikissa toimeksiannoissam-
me, myo0s perinteisen ilmoitushaun
rinnalla. Joskus teemme niin, ettd
asiakkaamme hoitaa itse ilmoittelun
jame tiydenndmme sitd suorahaul-
la, kertoo JOBO Rekrytointi Oy:n toi-
mitusjohtaja Auli Miettinen.

Suorahaulla tavoitetaan nekin
tyopaikan vaihtoa miettivat, jotka
eivit vastaa hakuilmoituksiin.

- Loyddamme nimid omista ver-
kostoistamme, joita rakennamme
jatkuvasti. Kanavia on monenlai-
sia, ja joskus olemme l6ytdneet

KUVA PATRIK PESONEN

huipputyontekijan jopa korkea-
koulun lopputyorekisterista.

Pitka kumppanuus kannattaa
Tyonhaku on muuttunut viime
vuosina entistd tyoladmmaksi se-
ki tyontekijoitd etsiville organisaa-
tioille ettd tyonhakijoille, mutta di-
gitalisaatio on helpottanut monia
hakuprosessin vaiheita.

Rekrytoinnin ammattilaiset myos
erikoistuvat. JOBO Rekrytointi tun-
tee parhaiten taloushallinnon, hal-
linnon, myynnin ja it-alan osaajat.

- Toki hoidamme muidenkin alo-
jen haut aina tarvittaessa. Rekry-
tointi onkin yhi enemmaén kump-
panuuksien rakentamista ja palve-
lujen raatalointia asiakaskohtaises-
ti. Tutustumme aina organisaation
arvoihin ja kulttuuriin, jotta 16y-
damme sinne sopivat henkil6t pit-
kalla aikavililla. Kumppanuuteen
perustuvan rekrytoinnin tulokset
ovat usein parempia kuin yksittdis-
ten hakujen, Miettinen toteaa.

Rekrytointiyritys on aina mu-
kana myos tyonantajamielikuvan
muokkaamisessa.

- Pieni osa tyonantajista ymmar-
tad, ettd hyva tyokulttuuri tai edut
voivat ratkaista sen, paljonko haki-
joita tyonhaku tuottaa. MyOnteisis-
td asioista kannattaa viestia.

Liian moni etsii ihmeihmisia
Miettisen oma pitkd kokemus rekry-
toinnista on avannut silmid myo6s
alan epakohdille. JOBO Rekrytointi
syntyikin viime kevadnd tuomaan
alalle uusia tuulia.

- Rekrytoinnin maailmassa tarvi-
taan valittavaa, inhimillistd ja asia-
kaskeskeistd toimintatapaa. Ei ole
oikein, ettd hakijat eivat kuule hake-
muksensa lihettdmisen jalkeen mi-
tddn. Jokaista tulee kohdella hyvin.
Oikeiden henkil6iden 16ytdminen
yritykseen mahdollistaa liiketoi-
minnan kasvun ja hyvan ty6elaman.

Vaikka tyovoimapula koettelee
monia aloja, liian moni yritys etsii
edelleen ihmeihmisid, jotka osaa-
vat kaiken, ovat kokeneet kaiken ja
poistavat tyoyhteisostd ongelmat.

- Onnistuneet rekrytoinnit voi-
sivat lisddntyd, jos kriteereitd hie-
man 16ysattiisiin. Esimerkiksi tay-
dellinen suomen kielen osaaminen
ei tulevaisuudessa voi enda olla jo-
ka alalla ehdoton vaatimus.

Asiakassuhde
syvenee mobiilissa

Salasanat ovat tulleet tiensa padhdn. Tanad pdivana
kuluttajat suosivat verkossa asioidessaan helppoa ja
turvallista biometristd tunnistautumista.

TEKSTI PEKKA SAILA KUVA PATRIK PESONEN

oudut kolariin parkkipaikal-

laja mietit, miten kdytannon

paperisota hoidetaan. Vahin-

kotapauksessa riittdd, ettda
avaat vakuutusyhtiosi mobiiliso-
velluksen, johon kirjaudut kasvo-
jen tunnistuksella. Timén jalkeen
sovellus kysyy tarvittavat tiedot ja
neuvoo toimenpiteet kolaripaikal-
la. Samalla tayttyy automaattisesti
my0s korvaushakemus, joka siirtyy
heti késittelyyn.

- Monet kansainviliset asiakas-
palveluyritykset ovat digitaalisis-
sa palveluissa jo pitkilld. Nykyi-
sin my0s kuluttajat odottavat, etti
mobiiliapplikaatiot auttavat heita
etenemdin systemaattisesti, tur-
vallisesti ja automatisoidusti ldhes
kaikkien palveluiden kohdalla. Voi-
kin sanoa, ettd salasanojen aika on
ohi. Ne ovat tietoturvariski, hanka-
lia kdyttad ja yllapitad, sanoo turval-
lisen digitaalisen kanssakdymisen
palveluita tarjoavan Signicat AS:n
kehitysjohtaja Janne Jutila.

Suomessa moni kuluttajille tar-
jottava digitaalinen sovellus poh-
jautuu salasanojen kiytolle, vaikka
suuri osa tietomurroista johtuu juu-
ri niiden kalastelusta. Hakkerit pys-
tyvit selvittdméain helpohkoja sala-
sanoja sekunneissa ja pahimmillaan
imuroimaan esimerkiksi yrityksen
kaikki asiakastiedot haltuunsa.

- Vain pankkisektorin tietoturva
ja helppokayttoisyys on Suomessa
edelleen maailman huipputasoa.
Vahvaan tietoturvaan tottuneet
kuluttajat odottavat yhta tietotur-
vallista ja toimivaa palvelua muilta-
kin palveluntarjoajilta, Jutila toteaa.

Digiturvallisuus luo arvoa
Suurin osa nykyisesta liiketoimin-
nan kasvusta tapahtuu mobiiliym-
paristossd, joten myos kayttdjit
olettavat, ettd palvelut sujuvat dly-
puhelinta kdyttden vaivattomastija
mahdollisimman automatisoidusti.
- Taméan paivan yritykset kohtaa-
vat digitaalisessa liiketoiminnassa

Signicat AS:n kehitysjohtaja Janne Jutilan mukaan nykyisin kuluttajat odottavat, ettd mobiiliapplikaatiot
auttavat heitad etenemaan systemaattisesti, turvallisesti ja mahdollisimman automatisoidusti.

kilpailijoita maailmanlaajuisesti.
Uskallan vaittii, ettd monien yritys-
ten luotettavuus ja kuluttajien niis-
td saama mielikuva karsivit merkit-
tavasti, jos téta ei oivalleta ajoissa.

Jo nyt monet kansainviliset yri-
tykset tarjoavat palveluitaan vain
verkossa. Kilpailu asiakkaista ra-
kennetaan mobiilisovellusten va-
raan, joissa sekd asiakassuhteen
hoitaminen ettd palveluiden ja tuot-
teiden ostaminen tapahtuvat kor-
kea tietoturva siilyttien.

- Jos haluaa tiivistdd asiakassuh-

teitaan ja parantaa omaa digitaalis-
ta kilpailukykydén, kannattaa ha-
kea apua asiantuntijoilta ja hank-
kia tietoturvaratkaisut palveluina,
joiden pohjalle on helppo raken-
taa toimivia sovelluksia. Tarjoam-
me Signicatilla digitaalisia ratkai-
suja henkil6llisyyden sdhkoiseen
vahvistamiseen, turvalliseen tun-
nistautumiseen ilman salasanoja
seka juridisesti pitaviin sdhkoisiin
allekirjoituksiin. Kaikki luottamus-
ja varmennepalvelut 16ytyvét mei-
didn avullamme yhdestd osoitteesta.

LISATIETOA SIGNICATIN
TARJOAMISTA RATKAISUISTA:

Turvallinen
Tunnistautuminen”

Powered by Signicat




